


事業のパートナーとして活動をサポート！ 

あなたの本業の活性化を支援いたします

マーケティング&セールス・コンサルティング支援

本業の活性化に！ ※経営者層をターゲットとするビジネスの方は特におすすめ

新たな収益源の柱が作れる！

第１段階 : 本業のセールスファネル整理
第２段階 : セミナーズをリンクさせた本業活性化
※月１回の研修 （前半） で実施。 何度でも受講可 （最大６０回）
※マーケティング実務講座あり

セミナーズの各種講座を、 あなたの既存のお客様にご案内いただくことに
より、 新たな収益基盤を構築いただけます！説明会にお客様をご案内いた
だくだけで、 あとはセミナーズが営業 ・ 販売 ・フォロー致します。
※ご案内メールのテンプレート、 ご案内ページを御社へ提供！

セールスファネル 強化、 FFMB モデル 強化 、 オンライン化の支援
※ビジネスパートナーの活動を通じ、 皆様の本 業活性化を実現します。
※新規見込み顧客の開拓にご利用いただけます。
※活動を通じて御社の商品 ・ コンテンツの 販売は可能です。

■セミナーズのビジネス モデルを公開

・各 種 ノ ウハウの 公 共 有
・全 営 業 マ ニュアルの共有
・セミナー運営マニュアルの共有
※ラーニングエッジのマーケティング、 
営業の全内容を公開

■講師登壇ノウハウを得られる

・認定トレーナー研修 1 回参加権有
※あらゆるセミナー登壇における講師と
してのポイントを押さえられます

■講座受講特典

１.マーケティングブレークスルー大学受講券
２. 最強シリーズ受講権 （１回分）
※1,097,800 円の特典

■ジョイントベンチャー企画

地域の各業界の事業主様をパートナー
としてまたはパートナー同士で各種 JV 企
画をプロデュース。

■追加 ・ 新規の商材が追加される

弊社で扱う海外セミナーや新しい講座
も、 弊社の基準に則り、 ご紹介いただけ
る商材として随時追加！

■各種割引特典

・プラチナメンバーシップ 
・ブレークスルー経営者クラブ
・認定トレーナー
※対象講座を各種割引価格で受講可



バックエンド （収益商品）

ビジネスパートナーの活用例

法人開拓の集客商材としてセミナーズを活用

セミナーズのマーケティングセミナー説明会（無料）を
既存のお客さまにご案内！あとは弊社にお任せ！ 

活用イメージ 2 既存顧客の満足度向上を図るために活用

既存のお客さまの
満足度アップ

収益化できていない
顧客リストの収益化  

ビジネスを拡大させたい
経営者、幹部層の方々へ
セミナーズ講座をご案内  

見込み顧客の拡大

御社商品の
販売機会の拡大 

無料
説明会 

3日間の
集中講座

その他の
セミナーズ講座 新商材

セ ミ ナ ー ズ

説明会を
お客さまに

ご案内  

御   社

フロントエンド （集客商品）

フロントエンド （集客商品）

バックエンド （収益商品）

活用イメージ１

活動例

リーチが難しい経営者、
幹部層の方 へ々の
新規アプローチとして利用



マーケティング &
セールス・コンサルティング支援
ラーニングエッジの成功＆失敗事例、実際の集客方法など

現場の事例、最新情報を大公開！

ストラテジーコンサルティングセッション
講師 ：須田照丈

御社のコンテンツ及び MBS 販売のストーリーを明確化。
須田のファシリテートをもとに御社のターゲットの明確化
をし、 御社のセールスファネルを確立。 その後、 本業とセ
ミナーズをどのように組み合わせて本業の活性化をする
かを構築します。 それに加えてセミナーズの集客の施策も
お伝えします。

1． ターゲットの明確化
2． SF の構築  
3． 67 の集客システム 
4． 目標設定 ・ 行動計画

カリキュラム （例）

1． 集客方法についての質疑応答
2． 新規集客のためのリスト取り
3． ブランディング
4. セミナーズで成果が出ている集客方法の紹介
      など

カリキュラム （例）

1.セミナーでのクロージングの方法
2. 人脈マップの作り方
3.セミナー運営の仕方
　など

カリキュラム （例）

・ WEB マーケティング基礎
・ リスト構築の基本
・ 見込み顧客にお申し込みいただく方法
・ 売れる文章の書き方
・ HP 作成の基本
　など

カリキュラム （例）

マーケティングコンサルティングセッション
講師：日吉祥平 （セミナーズマーケティング責任者）

WEBを活用した新規顧客獲得の方法を明確化。セミナー
ズを用いてビジネスパートナーのあなたのコンテンツ開発
やリスト獲得、 ブランディング、 収益化をサポートします。
また、 リスト取りや FB 広告運用 ・コラボ先の選定など日
常的に行っている集客施策の基礎をお伝えします。

ダイレクトセールスコンサルティングセッション
講師：金澤千紘 （認定トレーナー）

効率的に受注を最大化するセールス方法として、 セミナー
ズの営業施策やセミナーノウハウを共有。 紹介営業の方法
など、 集客の最大化に効果的な営業手法をお伝えします。

マーケティングベーシックセッション
講師：日吉祥平 （セミナーズマーケティング責任者）

WEB マーケティングリテラシーの向上と御社だけ WEB
マーケティングにて集客できる力を養成。 リスト取りやメー
ル配信、 FB 広告運用など WEB 集客に効果的な方法を
お伝えします。 WEB マーケティング初心者を対象にして
いるため、 御社の WEB マーケティング担当の方もご参加
いただけます。
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